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Queremos que las postulaciones sean increibles y tengan
mas oportunidades de pasar a la siguiente etapa.

Por eso te contamos aqui mas detalles sobre los criterios
de evaluacion y qué preguntas son las mas estratégicas
para cumplir con la informacion.

Ten en cuenta lo que buscamos en cada pregunta.



Queremos que as inscricdes sejam incriveis e tenham
mais oportunidades de avancar para a proxima fase.

Por isso, infformamos aqui mais detalhes sobre os critérios
de avaliagao e quais sao as questdoes mais estratégicas
para o cumprimento das informacoes.

Leve em consideragao o que procuramos em cada
questao.



Primera impresion

Es la informacién que sera publica y la manera de presentarle
al mundo (y a los evaluadores) el emprendimiento.

Video Imagenes Descripcion
Sube un video a Youtube de Incluye imagenes de Escribe una breve
maximo 2 minutos en el que nos buena calidad sobre tu descripcion sobre tu
presentes el emprendimiento y los emprendimiento. emprendimiento.
elementos clave que propones

para atender al reto.




Primeira impressao

Sao as informacgdes que serdo publicas e a forma de
apresentar o empreendimento ao mundo (e aos avaliadores).

Video Imagens Descricao
Suba um video no YouTube de no Inclua imagens de boa Escreva uma breve
maximo 2 minutos em que vocé qualidade sobre sua descrigcao sobre o seu
apresente a empresa empresa. negocio.
e os elementos-chave que se

propde para enfrentar o desafio.




Los criterios de evaluacion son los elementos que guian a
los evaluadores al momento de calificar las postulaciones.
Si presentas tu emprendimiento teniendo en cuenta esto,
seguro que destacara entre los otros.

En las siguientes diapositivas te contamos qué preguntas
del formulario se relacionan con los criterios.



Os critérios de avaliagdo sao os elementos que orientam
os avaliadores na avaliacdo das inscricdes. Se vocé
apresentar sua empresa com isso em mente, ela
certamente se destacara das demais.

Nos slides a seguir, mostraremos quais perguntas do
formulario estio relacionadas aos
critérios.



Match problema - La propuesta contribuye al cumplimiento de alguno de estos

4 Objetivos de Desarrollo Sustentable: Fin de la pobreza.

SOl UCién (20%) Hambre Cero, Educacion de Calidad, Trabajo decente y
crecimiento econoémico.

17. ¢ A cual desafio da solucion tu emprendimiento?

18. Cuéntanos sobre la problematica especifica a la
que tu emprendimiento da solucion * Explica cual es tu solucion

cémo genera impacto y cuales
19. ¢ Como resuelves esa problematica?* son tus beneficiados.




Match problema —_ A proposta contribui para o cumprimento de qualquer um

- destes 4 Metas de Desenvolvimento Sustentavel: Fim da
SOI ugao: (200/0) pobreza. Fome Zero, Educacéo de Qualidade, Trabalho
Decente e Crescimento Econémico.

17. Qual o desafio que a sua empresa soluciona?

18. Conte-nos sobre o problema especifico que sua

empresa soluciona. * Explique qual é a sua
solugao, como ela gera
impacto e quem sao seus
19. Como resolvem este problema?* o -

beneficiarios.




El emprendimiento usa tecnologias innovadoras como
. Internet de las Cosas, Big Data Analytics, Inteligencia
Tecnolog i1a (Zo(yo) Artificial, Robotica, Blockchain, Cloud Computing o aplica de
una manera innovadora soluciones digitales para generar un
impacto positivo en la sociedad o el medio ambiente.

* Enfécate en resaltar el uso
innovador que le das a la

Az . tecnologia basada en
20. ¢ Como tu emprendimiento usa la herramientas digitales yfo

tecnologia basada en herramientas digitales y/o gestion de datos.
gestion de datos para generar impacto?*



O empreendedorismo utiliza tecnologias inovadoras como
Internet das Coisas, Big Data Analytics, Inteligéncia Artificial,

Tecnologia (Zo(yo) Robdtica, Blockchain, Cloud Computing ou aplica solugoes
digitais de forma inovadora para gerar um impacto positivo
na sociedade ou no meio ambiente.

* Concentre-se em destacar o
uso inovador que vocé da a
tecnologia baseada em
ferramentas digitais e / ou
gerenciamento de dados.

e 20. Como a sua empresa usa a tecnologia
baseada em ferramentas digitais e / ou
gerenciamento de dados para gerar impacto?*



El modelo de negocio evidencia una vision sistémica del

MOdEIO de contexto en el que se desenvuelve, lo que le permite
- (1) mantener un equilibrio entre la generacion de ingresos y el
n990C|0 (1 5 /0) impacto.

15. Tu modelo de negocio es:
16. Explica como funciona tu modelo de negocio
21. ¢ Tu producto o servicio ya esta en el mercado?

21a. Queremos conocer el producto/servicio que
manejas

21b. ¢ Cuando empezo a vender tu emprendimiento?

21c. En promedio (ddlares) ¢ cuanto vente tu
emprendimiento mensualmente?



M d I d O modelo de negdcio apresenta uma visao sistémica do
odaelo de contexto em que atua, o que permite manter um equilibrio
entre geracéo de renda e impacto.

negoécio (15%)

e 15. O seu modelo de negdcio é:
e 16. Explique como funciona o seu modelo de negécio.
e 21. O seu produto ou servico ja estda no mercado?

e 21a. Queremos saber o produto / servigo que vocés
oferecem.

e 21b. Quando vocé comegou a vender seu negécio?

e 21c. Em média (ddlares), quanto sua empresa vende
por més?



La experiencia del/la fundador/a es relevante, tanto

Fu ndador(a) (1 00/0) para el desarrollo y crecimiento del

emprendimiento.

18. Cuéntanos sobre la experiencia que tienes como
lider del emprendimiento



A experiéncia do fundador/a é relevante para o

Fu ndador(a) (1 00/0) desenvolvimento e crescimento do

empreendimento.

e 8. Conte-nos sobre a experiéncia que vocé tem como
lider empreendedor.



n 0 El emprendimiento tiene potencial de ofrecer
POtenCIaI BZB (20 /0) soluciones relevantes para otras empresas.

15. Tu modelo de negocio es
16. Explica cémo funciona tu modelo de negocio.

16a. ¢ Como podrias adaptar tu modelo para ofrecer tus
productos o servicios a otras
empresas/negocios/organizaciones?;Qué cambios
tendrias que hacer en tu modelo actual?*

* Recuerda mencionar tu
segmento de mercado, el tipo
de relacion que tienes con tus
clientes, los canales que
utilizas, tus actividades,
recursos y aliados clave, tus
fuentes de ingresos y
estructura general de costos.



. 0 O empreendimento tem potencial para oferecer
POtenCIaI BZB (20 /0) solucdes relevantes para outras empresas.

e 15. O seu modelo de negdcio é:

e 16. Explique como funciona o seu modelo de negdcio.

e 16a. Como vocé poderia adaptar seu modelo para
oferecer seus produtos ou servigos a outras
empresas / negocios / organizagbes? Que mudangas
vocé teria que fazer em seu modelo atual?*

* Lembre-se de mencionar seu
segmento de mercado, o tipo
de relacionamento que vocé
mantém com seus clientes, os
canais que utiliza, suas
atividades, recursos e
principais aliados, suas
fontes de receita e estrutura
geral de custos.
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