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01 - Propuesta de Valor (2 de 2)
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02 - Segmento de clientes
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03 - Canales

Distribución
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Comunicación 
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04 - Relación con clientes
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05 - Fuentes de ingreso
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06 - Recursos clave
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¿Qué personas son clave?

¿Qué recursos materiales necesitas?

¿Qué recursos intangibles necesitas?



07 - Actividades clave
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08 - Socios clave
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09 - Estructura de costos

- Desarrollo de la plataforma (U$ 2000 - U$3000) - Único pago *
- Financiación de las empresas prestadoras de servicios para la distribución del material
- Marketing (U$200 - U$300) - Mensual
- Gastos operativos (Un salario minimo U$200) Sujeto a colaboradores o voluntarios de cada país
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Apéndice - Canvas de Propuesta de Valor 



Observación de cliente

1. Tareas del cliente
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2. Dolores
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Mapa de Valor

4. Aliviadores de dolor

●

●

●

●

●

●

5. Creadores de Beneficios
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6. Productos & Servicios
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